


اسناد بازرگانی بین المللی





مقدمه

اقتصاد خرد

اقتصاد کلان 

لل اقتصاد بین المعلم اقتصاد

ل تجارت بین المل

مالیه بین الملل

پول و ارز و بانکداری
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.صادرات و واردات استتجارت بین المللی، مهمترین بحث در حوزه •

مدیریت صادرات و واردات از دغدغه های اصلی کشورهای درحال رشد و پیشرفته•

.است

اران برای کسب نتیجه بهتر و مطلوب در این زمینه، ضرورت آموزش دست اندرک•

.در دو بُعد به طور جد وجود دارد...( بازرگانان، تجار، ترخیص کاران و )

آموزش های داخلی: اول

آموزش های بین المللی: دوم

:  آموزش های داخلی•

.در چهارچوب قلمرو جغرافیایی آن کشور کاربرد دارد•
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... صصیی وبر خواسته از نظرات و بررسی های کارشناسان، صاحبنظران، کمیته های فنیی و ت •

نایی و در این خصوص به قوانین و مقررات و موارد ذیل می توان اشاره نمود که آش. می باشند

ش در زمان تسلط دست اندرکاران بازرگانی به آن سبب تسهیل تجارت، صرفه جویی و کاه

.و هزینه های تجارت خواهد گردید

قانون مقررات صادرات و واردات و آیین نامه اجرایی آن-1

قانون امور گمرکی و آیین نامه اجرایی آن-2

قانون مناطق آزاد و ویژه اقتصادی و آیین نامه اجرایی آن-3

قانون ساماندهی مبادلات مرزی و مرزنشینی و آیین نامه اجرایی آن-4

و مبارزه با پولشویی و آیین نامه اجرایی آنپولی و بانکی ن مسائل قانو-5

قانون مبارزه با قاچاق کالا و ارز و آیین نامه اجرایی آن-6

صیادر ب شنامه و دستورالعمل هایی که برای تسهیل اجرای قوانین و مقررات اشاره شیده-7

.می گردند
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(:خارجی)آموزش های بین المللی •

بعد از جنگ جهانی اول و قبل از جنگ جهیانی دوم سیازمان های جهیانی مبیل بانی  •

، (WTO)، سیازمان تجیارت جهیانی (ICC)، اتاق بازرگانی بین الملیل (WB)جهانی 

. در راستای تسهیل تجارت جهانی ایجاد شیدند... و ( WCO)سازمان جهانی گمرک 

دو مأمورییت را ( ICC)برای مبال از بین این سازمان ها، اتیاق بازرگیانی بیین الملیل 

.عهده دار است

(«2020رمز اینکوت»مسئولیت ها و ریس  پذیری -هزینه ها)حوزه حمل و نقل و جابجایی فیزیکی کالا 

ارات نمونه بارز آن قواعد متحد الشیکل اعتبی)حوزه پرداخت ها و روش های بین المللی پرداخت 

(LC(UCP600)اسنادی 
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بازرگانی بین المللی

و به صوورت از عرصه ملی خارج زمانی که حوزه خرید و فروش کالا یا خدمات •

ن الملو  کشیده شود، موضوع بازرگانی بیبین دو یا چند کشور کلان به فضای 

.مطرح می شود

در واقو  . معامله یا تجارت به معنای معاوضه دو یا چند ارزش با هو  می باشود•

.طرفین مالکیت دو کالا یا ارزش را با ه  مبادله می نمایند

ای  در هر مبادله دست ک  باید دو طرف خریدار و فروشنده حضور دارند و با تم•

.کام  اقدام به مبادله می نمایند

اسوناد خواو و مشی وی به لحاظ حقوقی و قانونی برای انتقوا  مالکیوت از •

. استفاده می نمایند
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اسناد بازرگانی بین المللی

ه فروشنده فاکتور صادر می نماید و خریدار در صورتی کوه اعتمواد نداشوتمبادلات داخلی در •

. مایدباشد یا مشکوک باشد ممکن است از چک یا دیگر اسناد مالی برای پرداخت استفاده ن

طوی ، از آنجا که پیچیدگی های کار بیشتر اسوت و مراحو  بیشوتریمبادلات بین المللیدر •

می شود، و همچنین به لحاظ ضرورت دخالت دولت در تجارت بین المل  که معمولاً بوا اهوداف

نیواز بوه اسوناد بیشوتری احسوا  حمایت از صنای  داخلی و کسب درآمد انجام می شوود، 

.می گردد

•International commercial documents

وه در مبادلات بین المللی برای آنکه طرفین قرارداد از مشی ات کوالای موورد مبادلوه و نحو•

اده حم ، بسته بندی و شرایط پرداخت آن اطلاع کافی داشته باشند، اسنادی را موورد اسوتف

قرار می دهند تا آنجائیکه ممکن است ابهامی از نظر توافق های به عم  آموده وووود نداشوته

.باشد
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(کاربردبر اساس محل و مرجع صدور و دامنه)طبقه بندی اسناد بازرگانی بین المللی 

(لیم)داخلیالمللیبینبازرگانیاسناد-1❑

بازرگانیکارت•

(مقرراتیمجوز)سفارشثبتاوراق•

نامهبیمه•

اعتبارگشایشدرخواستفرم•

ارزتامیناعلامیه•

(حم شرکتسویاز)ورودکالااعلامیه•

ترخی یه•

انبارقبض•

گمرکیاظهارنامه•

استانداردگواهی•

گمرکیپروانه•

قانونیسایرمجوزهای•

لیالملبینخارویبازرگانیاسناد-2❑

Proforma Invoiceفاکتورپیش•

Commercial Invoiceفاکتور•

Certificate of Originمبداگواهی•

Packing Listعدلبندیلیست•

Bill of Ladingبارنامه•

Health Certificateبهداشتگواهی•

Inspection Certificateبازرسیگواهی•
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(ی مورد مااملهاز نظر استفاده و نیاز عام یا خاص داشتن کالا)انواع اسناد بازرگانی بین المللی 

دهستناسنادیمتعارف،بازرگانیاسناد❑

وندشوبارگذاریبایستیمعمو بطورکه

،آنهانداشتناعتباریانبودنصورتدر

.شدخواهدمتوقفکالاترخیص

فاکتورپیش•

تجاریخریدسیاهه•

نامهبیمه•

شدهتاییدسیاهه•

کنسولیسیاهه•

مبداگواهی•

کالامشی اتوبندیبستهلیست•

رابربکههستنداسنادیخاو،بازرگانیاسناد❑

کالاصاحبومی شودصادر،باروکالاشرایط

اسا بروکردهتهیهراآنکهاستموظف

وحم راخودکالایشده،تعیینشرایط

.کندترخیص

شدهگواهیسیاهه•

وزنگواهی•

الاکسازندهکارخانه(بازرسیوکیفیت)گواهی•

ثالثشیصبازرسیگواهی•

کالاتجزیهگواهی•

سیاهلیستگواهی•

سلامتوبهداشتگواهی•

عفونیضدگواهی• 8



نمونه

پروفورما
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Proforma Invoiceپیش فاکتور    

.استفاکتورپیششود،میصادرفروشندهتوسطبین المللیمعاملهدرکهسندیاولین•

عاملهمشرایطومیتلفمواردمورددرطرفین،رودررومذاکرهیامکاتبهصورتبهارتباطبرقراریازبعد•

ارسا خریداربرایفروشندهسویازپروفورماسندشک بهطرفینتوافقات.می رسندتوافقبه

.می گردد

کلیهحاویومی گرددصادرمعاملهانجامازقب فروشندهتوسطکهاستسندیپروفورمااص در•

،پرداختشرایط،تحویلزمان،تحویلشرایط،قیمتهمچون)خریداروفروشندهبیناولیهتوافقات

.است(…ومحصولاتکاملتوضیحات

صادرمظنهعنوانتحتسندیدرراخودفروشپیشنهادپروفورماازقب فروشندهاوقاتگاهی•

.رددگمیدرجپروفورمادرتوافقموردمواردطرفین،بینتوافقبرقراریوزنیچانهازبعدومی نماید
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Proforma Invoiceپیش فاکتور    

:گیردقرارنظرمدبایستیپروفورمادرکهمهمبخشسه•

تجاریطرفینهویتاحرازب ش-1•

معاملهموردکالایفنیمش صاتب ش-2•

کالاپرداختوتحویلشرایطب ش-3•

،(کالاارشسفثبتفرمتدوین)ورودمجوزهایاخذمبنایالمللبینتجارتدرفاکتورپیش•

.می شودفروشقراردادتنظیمهمچنینو(سیاِل)اسنادیاعتبارگشایش
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:مواردی که بایستی در پروفرما آورده شوند

اولبخش

پروفرماسربرگقسمتدرفروشندهشرکتفاکسوتلفنشمارهآدرس،نام،❑

شماره پروفرما، تاریخ صدور و تاریخ اعتبار پروفرما❑

نام، نشانی و شماره تلفن و فاکس شرکت خریدار❑

شماره کارت بازرگانی طرفین تجاری❑

مش صات صاحب کالا❑

oمش صات شرکت حمل

oکشور مبدا ساخت کالا و کشور مقصد
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:مواردی که بایستی در پروفرما آورده شوند

دومبخش

:مقدار، قیمت واحد و کل و شرح کوتاهی از کالا که معمولا به صورت زیر می باشد❑

o در ستون شرح(Description)ماننید . ، شرح و توصیفی از کالای میورد نظیر آورده می شیود

.... .آلیاژ، رنگ، ابعاد، شماره مدل و 

o در ستون کمیت(Quantity)  که به اختصارQTY نوشته می شود میزان کیالا نوشیته می شیود .

عی شیود در این قسمت واحد کالا بایستی برای خریدار و فروشنده ثابت و مش ص باشد و سی

تیر، ماننید کیلیوگرم،گرم، متیر، سیانتی م. از واحدهای جهانی استفاده شود نه واحدهای محلیی

.لیتر، متر مربع و متر مکعب
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:مواردی که بایستی در پروفرما آورده شوند

oواحدقیمتستوندر(Unit Price)دادهنشانکالاازواحدیکقیمتآندرکه

.شودنوشتهواضحطوربهنیزنظرموردارزبایستیقسمتایندر.می شود

oک قیمتستوندر(Amount)نوشتهخدمتیاوکالاهرک ارزشدرآنکه

زدهوم ستونایننیزآنزیردرو(آنقیمتدرمقدارحاصلضرب).می شود

.می شود

oسازندهکشور(Origin)گرددمیمشیصکالاسازندهکشورکه.

oکالاتعرفهیاکالاکدH.S
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:مواردی که بایستی در پروفرما آورده شوند

سومبخش

(terms of delivery)تحویل کالا شرایط ❑

(2020)یازده اصطلاح اینکوترمز 

(terms of payment)پرداخت شرایط❑

❑EX-W

❑FCA

❑FAS

❑FOB

❑CFR

❑CIF

❑CPT

❑CIP

❑DAP

❑DPU

❑DDP

اعتبار  اسنادی❖

بروات اسنادی❖

بدون انتقال ارز❖

حواله ارزی❖

واردات در مقابل ارز حاصل از صادرات❖

پرداخت نقدی❖
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دهنمونه تکمیل ش

پروفورما
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انی ملاک تجاری بودن کالا و نیز نحوه صدور، تمدید و ابطا  کارت بازرگ-1 تب ره •
.مطابق آیین نامه اورایوی خواهود بوود کوه بوه ت وویب هیوات وزیران می رسود

مرو  رسیدگی و اظهار نظر قطعی هنگام بروز اخوتلاف بوین متقاضوی-2 تب ره 
.کارت و اتاق، وزارت بازرگانی می باشد

قی  شرکت های تعاونی مرزنشین، ملوانان، پیله وران و کارگران ایرانی م–3 تب ره •
از داشوتن ( مجاز) خارج از کشور دارای کارنامه شغلی از وزارت کار و امور اوتماعی

.کارت بازرگانی معاف می باشند

مقررات صادرات و واردات 3ماده کارت بازرگانی

وارداتوصادراتمقررات3ماده•
بهکالاوارداتوصادراتامربهمبادرت•

کارتداشتنمستلزمتجاریصورت
وبازرگانیاتاقتوسطکهاستبازرگانی
توزارتاییدبهوصادرمعادن ایرانوصنای 

.می رسدبازرگانی
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آئین نامه اجرایی مقررات صادرات و واردات 10ماده •

قانون، ملاک تجاری بودن، نحوه صدور، تمدید و ابطا  3این ماده در اورای ماده •
:کارت بازرگانی و موارد معافیت از داشتن آن، بیان شده است

ملاک تجاری بودن کالا-1

نحوه صدور کارت بازرگانی-2•

نحوه تمدید کارت بازرگانی-3•

موارد معافیت از داشتن کارت بازرگانی-4•

اختلاف متقاضیان با اتاق بازرگانی و صنای  و معادن یا اتاق تعاون-5•

ابطا  کارت بازرگانی توسط وزارت بازرگانی-6•

آئین نامه اجرایی  مقررات صادرات و واردات 10ماده کارت بازرگانی
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یون مجوزهایی هستند که اوازه ورود قطعی کالا به کشور به استناد ا•

که در قوانون مقوررات صوادرات و واردات بوه اسوتناد . مجوزهاست

آئین نامه قانون مقررات صوادرات و واردات بوه 5قانون و 8ماده های 

.آن اشاره شده است

.یکی از این مجوزهاستثبت سفارش کالاهای وارداتی که •

مجوزهای ورود
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رای در بعد از مکاتبه و مذاکره و رسیدن به توافق پروفرما توسط فروشنده صادر موی گوردد و بو•
خریدار در اولین گام باید اقدام به ثبت سوفارش کوالای خوود در وزارت . خریدار ارسا  می شود

. بازرگانی نماید

این اقدام اهداف میتلفی را دنبا  می نماید از ومله گردآوری آمار و ولوگیری از ورود کالاهوای•
.ممنوع در مراح  ابتدایی کار و ممانعت از هدر رفتن سرمایه و انرژی تجار کشور

مقررات صادرات و واردات 8ماده  •

واردکننوودگان کالاهووای میتلووف اعوو  از دولتووی و جیوور دولتووی وهووت اخووذ مجوووز ورود•
.و ثبت سفارش باید منح راً به وزارت بازرگانی مراوعه نمایند

موافقت با ورود کالا، مجوز ترخیص نیز تلقی شده و نیوازی بوه اخوذ مجووز وداگانوه -1 تب ره •
. نیست

ورها خانوارهای مرزنشین یا شرکتهای تعاونی آنها، ملوانان، پیله وران و کارکنوان شونا-2 تب ره •
.ندکه اقدام به ورود کالا وهت م رف شی ی خود می نمایند از موضوع این ماده مستثنی می باش

مقررات صادرات و واردات 8ماده ثبت سفارش
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قانون مقررات صادرات و واردات که از این پس به اخت ار ( 8)و ( 1)با تووه به مفاد مواد -5 ماده •

ی یا نامیده می شود ورود کلیه کالاهای قاب  ورود اع  از اینکه واردکننده از بیش دولت"قانون"

جیر دولتی باشد به استثنای موارد زیر موکو  به ثبت سفارش و اخذ مجوز ورود از وزارت 

.بازرگانی با رعایت سایر شرایط مقرر خواهد بود

 موارد استثنا•

ها کالاهای مورد نیاز خانوارهای مرزنشین، شرکتهای تعاونی آنها، ملوانان، کارکنان شناور-1•
.طبق فهرستی که در همین آیین نامه می آید و در حد مقرر در آن

رژی کالاهای خاو نظامی با تایید وزیر دفاع و پشتیبانی نیروهای مسلح و کالاهای خاو ان-2
.اتمی با تایید رییس سازمان انرژی اتمی

کالاهای همراه مسافران ورودی در حدی که در این آیین نامه مشیص می گردد و طبق -3
.فهرستی که وزارت بازرگانی اعلام می نماید

.کالاهای وارداتی از طریق پست در حدی که در این آیین نامه مشیص می شود-4
.نمونه های تجارتی و تولیدی در حدی که در این آیین نامه تعیین خواهد شد-5

آئین نامه اجرایی مقررات صادرات و واردات5ماد ثبت سفارش
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:مجوزهای ترخیص•

این مجوزهایی هستند که ترخیص قطعی کالا و خروج کالا از گمرک منوط به اخذ•

مجوزهاست و برای اخذ آنها حتماٌ کالا باید در اماکن گمرکوی موووود باشود در 

صورتی که برای مجوزهای ورود الزامی برای مووود بودن کالا در امواکن گمرکوی

.نیست

...و استاندارد، قرنطینه نباتی و دامی، مجوزهای بهداشتی و آرایشینظیر •

مجوزهای ترخیص 
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مقررات 2قانون امور گمرکی و ماده 1ماده ( غ و ف-بند ع)کالاهای تجاری مطابق •
: صادرات و واردات به سه گروه زیر تقسی  می شوند

.داردکالایی که صدور یا ورود آن با رعایت ضوابط نیاز به کسب مجوز ن: کالای مجاز-1•

ازمان کالایی که صدور یا ورود آن نیاز به کسب موافقت قبلی یک یا چند س: کالای مشروط-2•
.دولتی دارد

ه مووب کالایی که صدور یا ورود آن بنا به م الح ملی یا شرع مقد  اسلام ب: کالای ممنوع-3•
.قانون ممنوع است

کوارت مجوزهوای ورود، الزام کالاهوای تجواری بوه داشوتن : قیاس کالای تجاری و غیر تجاری•

.در هنگام ترخیص قطعی کالامجوزهای ترخیص بازرگانی، اسناد بازرگانی و 

زی به ، وهت ترخیص نیاز دارند و نیامجوزهای ترخیصدر صورتی که کالاهای جیر تجاری فقط به •
.کارت بازرگانی و مجوز ورود و اسناد بازرگانی ندارند

کالای غیر تجاریکالای تجاری



دهنمونه تکمیل ش

فاکتور
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Comercial Invoiceسیاهه خرید

ام یکی از اسناد مه  می باشد کوه فروشونده کوالا بوه نوفاکتور خرید یا سیاهه تجاری •
خریدار صادر و به همراه سایر اسناد برطبق قرارداد فروش بورای خریودار ارسوا  می نمایود 
هنگامی که فروشنده کالای مورد قرارداد را آماده حم  نمود بهای کالا و سایر مشی وات و

تقی  اطلاعات مربوط به کالا را در سیاهه تجاری تنظی  می نماید تا برای خریدار ب ورت مس
.ارسا  نماید( بسته به نوع قرارداد)و یا از طریق بانک کارگزار خود 

:بطور معمو  در فاکتور بایستی این اطلاعات نوشته شده باشد•

(روی کاجذ مارکدار)نام و آدر  فروشنده •

نام و آدر  خریدار•

تاریخ صدور فاکتور•

شماره سفارش یا قرارداد ، مقدار کالا، شرح وتوصیف کالا، قیمت واحد بهای ک  وهزینوه هوا همچوون •
کرایه حم  ، وزن خالص، ناخال کالا ، تعدادبسته ها،

شرایط تحوی  و همچنین شرایط پرداخت•

.نام کشتی حم  کننده، درصورتی که خریدار مای  به نوشتن آن درفاکتور باشد•



Certified Invoiceسیاهه گواهی شده 

ه عبارت از سیاهه تجاری است که درآن فروشنده گواهی کردسیاهه گواهی شده •
: باشد

.کالا طبق قرارداد ویا پیش فاکتور می باشد-•

کالا ساخت کشور معین است یا اینکه کالا سواخت کشوورهای ممنووع شوده -•
.درقرارداد نیست

یا هرمشی ات دیگری که خریداراز فروشونده درخواسوت نمایود فروشونده -•
.درفاکتور نوشته وگواهی کند

شوود بطور معمو  از فروشندگان و صادرکنندگان چینین فاکتوری خواسته موی•
ور سازنده فاکتور را به تایید اتاق بازرگانی مح  و یا یک مقام رسمی بازرگانی کش

.و یا مبدا حم  نیز برساند
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Legalised Invoiceسیاهه تائید شده 

بعضى از کشورها از فروشندگان کوالا ( Legalised Invoice)سیاهه تائید شده •

ریدار درخواست مى کنند که سیاهه تجارى توسط سفارت یا کنسو  گرى کشور خ

در این حالت سویاهه امضواش شوده توسوط . در کشور فروشنده کالا گواهى شود

فرشنده، پس از گواهى توسط اتاق بازرگانى مح  توسوط سوفارت نیوز گوواهى

نیز مى نامند و بعضوى از کشوورهاى  Visaed Invoiceاین سیاهه ها را. مى گردد

.خاورمیانه چنین سیاهه هائى را مطالبه مى کنند

27



COSULAR INVOICEسیاهه کنسولی

وده و توسوط این فاکتور که فرم چاپی ب.بعضی از کشورها از واردکنندگان سیاهه کنسولی مطالبه می نمایند •

ردد و سفارتیانه های کشور فروشنده دراختیار فروشندگان قرارمی گیرد و توسط فروشنده تکمی  موی گو

.پس از آن توسط سفارتیانه مهر می گرد و هزینه آن نیز ازسوی فروشنده پرداخت می گردد

تورهوا ، برخی ازکشورهای آمریکای ونوبی برای ولوگیری از دامپینگ، تقاضا می نمایند توا دراینکونوه فاک•

بوازار کشور سازنده کالا نوشته شود تا امکان کنتر  قیمت فروش کالا باقیمت وواری کوالای یواد شوده در

فرم سیاهه کنسوولی بایسوتی در کاجوذ آرم دار و مهور شوده از سووی سوفارتیانه یوا . داخلی میسرباشد

در علائ  وتعداد بسوته هوا و وزن  و دیگور مشی وات. کنسولگری کشور خریدار در کشور فروشنده باشد

بایسوتی در سیاهه کنسولی بایستی با سیاهه تجاری و یا بارنامه برابری نماید و هیچ تغییور و اصولاحیه ای ن

ه پیوسوت چنانچه اصلاحیه ای نیاز باشد بایستی در یک برگ اصلاحیه ب. سیاهه کنسولی ووود داشته باشد

.فرم سیاهه کنسولی که به امضا مقامات کنسولی مورد نظر رسیده باشد، ارایه نماید
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دهنمونه تکمیل ش

گواهی مبدأ
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Certificate of Originگواهی مبدأ

و طبوق (کشور فروشونده)این سند توسط اتاق بازرگانی کشور صادر کننده کالا •

. توصیه شده صوادر موی گوردد(ICC)فرمی که توسط اتاق بازرگانی بین المللی 

ی آوردنود کشور سازنده و مبدأ کالا را قبلاً کشور تولید کننده نهائی کالا بشمار م

و طبق قواعد تعیین مبدأ ( WTO)ولیکن با رونق ضوابط سازمان وهانی تجارت 

لا و بوا کالا در حا  حاضر تعیین مبدأ کالا، بر پایه تغییرات و مراح  تکمیو  کوا

الا انجام تووه به تغییرات و مشی ات تعرفه بندی و کد سیست  هماهنگ شده ک

.می پذیرد
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دهنمونه تکمیل ش

یلیست عدل بند
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 PACKING LIST & SPECIFICATIONالافهرست بسته بندی و مشخصات ک

.پکینگ لیست و یا عد  بندی فهرست تعداد و نوع بسته بندی است•

•SPECIFICATION  نشان دهنده وزئیات کوالای بسوته بنودی شوده اسوت و

گمرکات به هنگام نیاز به بررسوی وزئیوات و محتویوات داخلوی صوندوق هوا و 

در . کارتن ها، آن را مطالبه و مورد اسوتفاده و بررسوی دقیوق تر قورار می دهنود

.فهرست عد  بندی نیازی به نوشتن قیمت کالا نمی باشد

.قیمت ریز کالای بسته بندی شده می تواند باشد SPECIFICATIONدر •
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دهنمونه تکمیل ش

گواهی بازرسی
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ا گواهی کیفیت و بازرسی کارخانه ی
(فروشنده)سازنده کالا 

Manufacturer's Or Supplier's 

Or Inspection Certificate

ید که سندی است که به مووب آن کارخانه یا تهیه کننده کالا اعلام می نما•

ا گواهی می کند که کالا مطابق با قرارداد منعقده یو کالا را بررسی نموده و

.پیش فاکتور می باشد
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Third Party Inspection Certificateگواهى بازرسى کالا توسط شخص ثالث

در این نوع گواهى بازرسى کالا توسط شیص ثالث یوا مسسسوه بازرسوى مسوتقلى صوا•

رایط بستگى به نوع قرارداد و یوا شو)این مسسسات کالا را از نظر کمى و کیفى . مى گردد

حمو  بازرسى نموده و گواهى مى کنند که کالا را در زمان( تعیین شده در اعتبار اسنادی

ا این که یا در انبار کارخانه بررسى نموده و آن را برابر با مشی ات داده شده یافته اند و ی

.مشی ات کالا را دقیقاً در گواهى نامه ذکر مى کنند

ایط در موارد متعددى دیده شده است که این مسسسات بازرسی، علیرج  عدم تطابق شر•

وانده کالا گواهى بازرسى را صادر نموده اند که پس از شکایات خریدار آنها به دادگاه فراخ

.شده و از آنان به نف  خریدار خسارت دریافت شده است
35



دهنمونه تکمیل ش

بارنامه
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Bill Of Ladingبارنامه 

عبارت از سندی است که از سوی شرکت حم  کننده و یا عام  حم  پس از دریافت کالا وهوت•

 Bill Of)بیو  آو لودینگدر اصطلاح بین المللوی کشوتیرانی، بارناموه را. حم  صادر می گردد

Lading )آر. ام. سیو در واده و در هواپیما(C.M.R )می خوانند.

C.M.R= Convention Merchandises Routiersکنوانسیون حمل و نقل بین المللی از طریق جاده •

Ocean /marine Bill Of Ladinبارنامه دریایی                •:انواع بارنامه•

Airway Billبارنامه هوایی •

CMR/TRUCK Way Billبارنامه زمینی                         •

Railway Billبارنامه راه آهن                         •

Post Receiptرسید نامه پستی                       •
37



دهنمونه تکمیل ش

CMR
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CMRراه نامه کامیون

رار راه نامه کامیون سندی جیر قاب  معامله است که وهت حم  کالا با کامیون موورد اسوتفاده قو•

. می گیرد 

قو  این سند می وو حم  کنندگان با کامیون بوده و حدود مسئولیت های مت دیان حمو  و ن•

نسویه آن اصولی 3نسیه صادر می گردد که 14الی 6واده ای را مشیص می نماید و معمولا در 

می باشد که به امضا صادر کننده حم  کننده و گیرنوده کوالا می رسود و بقیوه نسوخ آن وهوت

.گمرکات ورودی و خرووی کشورهای بین راه مورد استفاده قرار می گیرد 
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نمونه تکمیل شده

40ترخیصیه



 Delivery Order(  دستور تحویل یا اجازه تحویل)ترخیصیه 

اینده سند یا حواله تحوی  کالا به صاحب آن یا عبور دهنده است که از سوی مت دی حم  و یا نم•

.وی به گمرک با رعایت ضوابط و مقررات مربوطه صادر می گردد

ووب بوده و بوه مو( صاحب کالا)ترخی یه در واق  نوعی مفاسا حساب شرکت حم  با واردکننده •

ی  کوالا را آن شرکت حم  کننده با تحوی  قبض انبارکالای وارده به صاحب کالا بلامان  بودن تحو

.از نظر خود به گیرنده مندرج در ترخی یه به گمرک اعلام می دارد

نجوام ترخی یه در واق   سند یا حواله تحوی  کالا به صاحب کالا یا نماینوده قوانونی وی بورای ا•

تشریفات گمرکی
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پایان

آرزوی موفقیت و سلامتی برای همه شما عزیزان
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